




いつ誰が誰と名刺交換
したかだけわかっても
その時に何をしたかが

わからなければ意味がありません。

担当者の部署異動・退職時も
会社資産を確実に引き継ぎ！

突然の異動で前任の担当者から見込み顧客の引き継ぎができない。
今後の営業活動に不安を感じている。

スピーディーな
見込み顧客フォローを実現！

展示会でたくさん名刺を交換しても、まず誰から連絡すべきか・・・。
整理に時間がかかり商談に進めない。

見込み顧客のバッティングの際に
的確なアプローチが可能！

客先に訪問したら、別の担当者がすでに接触していたことが判明･･･。
前回の商談内容が把握できていない。

手入力の手間がなくなり、
営業マンの負担が軽減！

名刺を見ながら１件ずつ顧客情報を登録するのは時間がかかる。
営業活動に支障がでるので後回しに。

https://ksj.co.jp/knowledgesuite/
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